REMY MUZEMBO

[FREELANCE] "GROWTH" STRATEGIST & BRANDING-MARKETING-SALES MANAGER

e Holder of a driving licence (B)
e Born on 15/05/1988 (in Kinshasa)

e Belgian nationality
e My LinkedlIn : https://cutt.ly/lv4m8g1l

PROFESSIONAL PROFILE:

Freelance coordinator-consultant in B2B and
B2C 'growth' strategy [branding, marketing
and sales], | am ready to put my skills in team &
project management at your service, in
particular in terms of training, redefining your
brand positioning [ReBranding], marketing and
sales development and (re)creation of your
referencing and identification tools [website,
social networks, online/offline advertising,
copywriting, infographics/photos/videos].

CONTACT DETAILS:

Phone: +32 494 08 86 26

eMail: hello@remymuzembo.com
Website: www.remymuzembo.com
Adress: Rue Jacques Vandervieet 36
1090 Jette - BELGIUM

SKILLS:

e Strong oral
speaking),

skills (speaking, pitching, public

e Commercial skills developed through contact
with numerous clients and through networking

e Project and team management skills

¢ A thorough knowledge of the various fields of
communication, marketing and digital branding
(sales tunnel, social networks, conversion, push
campaigns, web design, graphic design,
personal and corporate branding)

o Mastery of all current office automation solutions,

layout, community management and team
management
e Transversal skills in media editing (graphic

design/layout;  video audio/video

sequencing)

editing;

o Perfect bilingual skills FR/EN/Lingala

e Basic knowledge of Dutch (in active training
towards a professional level) Arabic and Spanish
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PROFESSIONAL EXPERIENCE:

¢ Freelancer as 'Doryem' | 2017-Present
- Consultant & Marketing Developer (Wagralim, Vitanutrics, Corman, Food Partners, Proximus,
Lexus, Agricells Sketchers, Havana Club, Flair, Klaro.cards, Idé Coffee Systems, Galactics, Brasserie
Lefevbre, Chimay, AstroFood, etc)

- Growth Planner

- Strategy Manager in Branding | Marketing | Sales

- Team Management & Project Management

- Trainer in Branding (corporate and personal) & Marketing
- Talent/Influencer Manager @Doryem.MGMT

- Business Development @Doryem.AFRICA

¢ Project & Communication Officer at CPPS (Namur) | 2017-2018
- In charge of internal, external and event communication
- In charge of the implementation of press campaigns
- In charge of the writing of the book of the 10 years of the CPPS Commercial

« Commercial Manager (Associate) at V.68 Digital Com' | 2016-2017
- In charge of strategy and commercial development
- In charge of team management (Office Manager)
- Winner of the Inovatch Award 2016 (WeNetwork)

¢ Project & Communication Officer at Garance ASBL (Mons) | 2016
- In charge of internal and external commmunication
- Responsible for the implementation of press campaigns

ACADEMIC EXPERIENCE:

e« Haute Ecole Louvain en Hainaut & Haute Ecole de
Namur-Liége-Luxembourg

MASTER in Engineering and Social Action (2019)
- Coordination in non-market field

« Haute Ecole de la Province de Namur (HEPN)

BAC International Coopérations/Relations (2015)
- Development Economics Section

« Ecole des Cadres de Namur (IEPSCF)

Animator/educator certificate (2007)
- Social Promotion Section

MEDIA LINKS:

o My Video Presentation: https://cutt.ly/NrYz092

e My Publications (FR): https://cutt.ly/zrYz163J

¢ My Contact Site: www.remymuzembo.contact

¢ My Agency Website (Europe): www.doryem.com
¢« My Agency Website (Africa): www.doryem.africa
o Our Showreel (Portfolio): https://cutt.ly/Tv4mPuv
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REMY MUZEMBO

[FREELANCE] "GROWTH" STRATEGISTE|[MANAGER EN BRANDING-MARKETING-VENTE

e Titulaire du permis de conduire (B)
e Né le 15/05/1988 (a Kinshasa)

e Nationalité belge
e« Mon LinkedlIn : https://cutt.ly/lv4m8g1

PROFIL PROFESSIONNEL :

Coordinateur-Consultant freelance en stratégie
'‘growth' B2B et B2C [branding, marketing et
vente], je suis disposé a mettre a votre service,
mes compétences en gestion de projets et en
poursuite de vos objectifs, notamment en
termes de formation, de redéfinition de votre
positionnement de marque [ReBranding], de
développement marketing et commmercial et
de (re)création de vos outils de référencement
et d'identification [site web, réseaux sociaux,
publicité online/offline, copywriting,
infographies/photos/vidéos].

DETAILS DE CONTACT :

Téléphone : +32 494 08 86 26

Email : hello@remymuzembo.com
Site Web : www.remymuzembo.com
Adresse : Rue Jacques Vandervleet 36
1090 Jette - BELGIQUE

COMPETENCES :

e Compétences orales affirmées (prise de parole,
pitch, public speaking),

o Une fibre commerciale développée aux contacts
de nombreux clients et en networking

e Une compétence en gestion de projets et
d'équipe

e Une connaissance fine des différents domaines de
la communication, du marketing et du branding
digital (sales tunnel, réseaux sociaux, conversion,
campagne push, webdesign, graphisme, personal
et corporate branding)

¢ Une maitrise de Iensemble des solutions
courantes de bureautique, de mise en page, de
community management et de management
d'équipe

o Des compétences transversales en editing-media
(graphisme/mise en page ; montage-vidéo ;
séquencage audio/vidéo)

bilingue

o Des compétences parfaites

FR/EN/Lingala

o Des notions de base en Néerlandais (en formation
active vers un niveau professionnalisant) Arabe
et Espagnol
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EXPERIENCE PROFESSIONNELLE:

¢ Freelance en tant que 'Doryem' | 2017-Présent
- Consultant & Marketing Developer (Wagralim, Vitanutrics, Corman, Food Partners, Proximus,
Lexus, Agricells Sketchers, Havana Club, Flair, Klaro.cards, Idé Coffee Systems, Galactics, Brasserie
Lefevbre, Chimay, AstroFood, etc)
- Chargé de planification de croissance '‘Growth'
- Chargé de Stratégie en Branding | Marketing | Vente
- Chargé du Team Management & Project Management
- Formateur en Branding (corporate et personal) & Marketing
- Manager de talents/influenceurs @Doryem.MGMT
- Business Development @Doryem. AFRICA

¢ Chargé de Projet & Communication a la CPPS (Namur) | 2017-2018
- Chargé de la communication interne, externe et événementielle
- Chargé de la mise en place des campagnes presse
- Chargé de la co-rédaction du livre des 10 ans de la CPPS Commercial

* Manager Commercial (Associate) a V.68 Digital Com' | 2016-2017
- Chargé de la stratégie et du démarchage commercial
- Chargé de la gestion d'équipe (Office Manager)
- Vainqueur du prix Inovatch 2016 (WeNetwork)

¢ Chargé de Projet & Communication a Garance ASBL (Mons) | 2016
- Chargé de la communication interne et externe
- Chargé de la mise en place des campagnes presse

EXPERIENCE ACADEMIQUE :

« Haute Ecole Louvain en Hainaut & Haute Ecole de
Namur-Liége-Luxembourg
MASTER en Ingénierie et Action Sociale (2019)
- Coordination dans le secteur non-marchand

« Haute Ecole de la Province de Namur (HEPN)

BAC Coopérations/Relations Internationales (2015)
- Section Economie du développement

e Ecole des Cadres de Namur (IEPSCF)

Brevét d’animateur/éducateur (2007)
- Section Promotion Sociale

LIENS MEDIAS :

o Ma Présentation Vidéo : https://cutt.ly/NrYz092

e Mes Publications (FR) : https://cutt.ly/zrYzJ63J

e Mon Site de Contact : www.remymuzembo.contact

o Le Site de mon bureau (Europe) : www.doryem.com

e Le Site de mon bureau (Afrique) : www.doryem.africa

o Notre Showreel (Portfolio) Vidéo : https://cutt.ly/Tv4mPuv
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Explorer,
creer,
lancer.

Doryem
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Bloggin * Formation * Copywriting * Conférences

@lestrxtegiste | +6200 followers

@remy.muzembo | +1900 followers

linkedin.com/remymuz | +2100 followers




TOUJOURS PROPOSER.
JAMAIS CONTRAINDRE.
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COMMENT LE STORYTELLING
EE LENVIE D'ACHAT CHEZ
UN CLIENT

n faisant presque en sorte
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COMMUNICATION

5 ETAPES POLUR EN FAIRE SON
MEILLEUR OUTIL DE CROISSANCE.

SPEAKER

FOMDATEUR DE DORYEM ET
EXPERT EN STRATEGIE
MARKETING ET COMMERCIALE
EN EUROPE ET AFRIQUE

@ mYEM FRANCOPHONE.
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. METAMESIS DIGITAL MASTERS

EN MARKETING,

NE VOUS DEMANDEZ
PAS SEULEMENT
SIVOUS AVEZ

LE BON PRODUIT.
DEMANDEZ-VOUS
SURTOUT A QUIVOUS
VOULEZ LE VENDRE.

aremy. muzembo

Rémy MUZEMBO - Stratégiste et Fondateur DORYEM

PIICINECET

Masterclass n°10
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.5 ETAPES EN 6 MOIS
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Mardi 25 octob
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Dominez
votre
marche.

Doryem




